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SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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. Entidad impartidora:
DURACION 1500 P

PRECIO 1795 €

”%lNESEM

BUSINESS SCHOOL

1 el
o1 ST MODALIDAD Online

Mas-ter RelaCIOneS |ﬂterﬂaCIOﬂa|eS y Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses
Comercio Exterior

Titulacion Masters Profesionales

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales “Ensenanza no oficial y no conducente a la
obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de
profesionalidad.”
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Resumen Objetivos

Desde el punto de vista historico, las Relaciones Internacionales y el Comercio Exterior, han
sido actividades de vital importancia para el crecimiento econémico de cualquier pais del Con el Masters Profesionales Master Relaciones Internacionales y
mundo. En el contexto actual, en plena consolidacién del proceso de Globalizacién, el Comercio Exterior usted alcanzara los siguientes objetivos:
conocimiento de los principales mecanismos y agentes relacionados con dichas disciplinas, ha
adquirido una renovada importancia, no sélo para los Estados, sino para todo tipo de
empresas, que han visto como en muy poco tiempo, sus posibilidades de apertura de nuevos
mercados se han ampliado de manera exponencial, a la vez que paralelamente han la geografia politica
aumentado el nimero y la agresividad de sus competidores. INESEM ofrece una formacion
integral para todos aquellos profesionales interesados en un campo econémico decisivo y con
una gran proyeccion de futuro.

Analizar la situacion geopolitica actual conociendo los fundamentos de

e Conocer la evolucién de las relaciones internacionales y la influencia de
los sistemas politicos de cada estado.

e Estudiar el ordenamiento juridico internacional y las funciones de las
organizaciones globales.

e Conocer las uniones estratégicas para el comercio internacional y
régimen juridico que las regula.

T D d . .d e |dentificar las vias de solucién de controversias internacionales.
El Master Relaciones Internacionales y Comercio Exterior es una formacion dirigida a basicos de la financiacion internacional.
los profesionales del ambito empresarial o entidades internacionales que busquen actualizarse

e Profundizar en el Codigo Aduanero Comunitario y en los aspectos

e Aplicar estrategias de marketing digital e investigacion comercial al

sobre la situacién geopolitica y geoestratégica, ademas de la operativa, la normativa fiscal
internacional y laboral. También se orienta a los estudiantes interesados en adquirir

una formacion superior a través de una titulacién online que pone en valor sus competencias
profesionales en la materia y realizar practicas de empresa que le ayuden en su proceso de
insercion laboral y a obtener una vision directa de la realidad actual.

ambito internacional.
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Para qué te prepara

El plan formativo de este Master en
Relaciones Internacionales y Comercio
Exterior te prepara para trabajar en el
ambito internacional y te forma para
dirigir las negociaciones relacionadas
con el comercio exterior. Para ello,
estudiaras la evolucidn de las
organizaciones supranacionales, los
principios del derecho internacional, la
tributacidon de multinacionales, las
claves para el e-commerce y el contexto
actual de las relaciones internacionales.

Salidas Laborales

Con el Master Relaciones
Internacionales y Comercio Exterior
obtendras las habilidades y
conocimientos necesarios para
desarrollar tu carrera profesional en

el ambito internacional. Nada te pondra
freno para ocupar puestos destacados
en las organizaciones como Director de
Relaciones Internacionales de grandes
empresas, Responsable de Relaciones
Internacionales, Jefe de Operaciones de
Exportacion, Asesor de Comercio
Exterior o Especialista en Marketing
Internacional. Una oportunidad de
crecer en un entorno globalizado y que
te acercara aun mas a conseguir todas
tus metas profesionales en esta area.
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., Por qué elegir INESEM?

El alumno
es el

protagonista

Innovacion
y Calidad

Empleabilidad
y desarrollo
profesional

INESEM
Orienta

Facilidades
Economicas
y Financieras

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-
dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-
so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que

permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
gramas de entrenamiento de competencias con el que
ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su

perfil profesional. 02

= Ofrecemos el contenido mas actual y novedoso, respon-
diendo a la realidad empresarial y al entorno cambiante
con una alta rigurosidad académica combinada con for-

O 8 macion practica.

Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-

estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-

tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.
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Master Relaciones Internacionales y Comercio Exterior

Modulo 1. Geografia politica: geopolitica y geoestrategiaunidad
didactica 1 introduccion a la geografia politica fundamentos

Modulo 2. Teoria, historia y contexto actual de las relaciones
internacionales

Maodulo 3. Historia de las ideas politicas el estado y los sistemas politicos
internacionales

Maodulo 4. Derecho internacional publico y evolucion de las
organizaciones supranacionales

Maodulo 5. Comercio internacional
Modulo 6. Contratacidn y negociacidén en el comercio internacional
Maodulo 7. Tributacién y financiacion en el comercio internacional

Maodulo 8. Marketing online y e-commerce en el ambito internacional

Maodulo 9. Proyecto fin de master
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Modulo 1.

Geografia politica: geopolitica y geoestrategiaunidad didactica 1
introduccion a la geografia politica fundamentos

1. Factores de la geografia politica

2. Relacién espacial de la geografia politica

El podery el territorio en el marco de la
geopolitica

1. Poder y relaciones de poder

2. Relaciones de poder en el Territorio

3. La articulacion politica de la sociedad y su relacion con el
espacio geografico

4. La geografia politica como relaciones de poder en el
espacio

El estado-nacion y sus limites territoriales

La hegemonia mundial el concepto de hegemén

Los puntos conflictivos del planeta

. EL Estado y las relaciones espaciales de poder
. EL Estado-nacion: ideologia e intereses

. El Estado-poder: El Estado

. El Estado-territorio: Los estados

. El Estado-aparato: La Administracion del Estado

(o) N B e R S R

. El espacio interior. La gestién y organizacion del territorio

7. EL Estado y su papel beligerante en la producciény
apropiacion de excedente

8. Las escalas funcionales en el interior del Estado: lo
regional y lo local

9. Limites y divisiones territoriales internas
10. La gestidn y el control de lo local

11. Ciudad y hecho metropolitano: un conflicto territorial

Master Relaciones Interacionales y Comercio Exterior [ 14 ] INESEM BUSINESS SCHOOL

1. La escala mundial y el sistema mundo
2. El Concepto de Hegemon

3. EL Sistema Internacional y las Relaciones Internacionales
en la Actualidad. Concepto y Caracteristicas

4. El sistema internacional. Introduccién
5. Estructura del sistema internacional actual

6. La civilizacién. EL choque de civilizaciones

El control de los recursos estratégicos y de la
energia

1. Geopolitica de la energia

2. De los Recursos Naturales estratégicos

El pensamiento geoestratégico y el analisis
geopolitico

1. Introduccién a la geopolitica global
2. Hacia un mundo multipolar

3. Origen y concepto de geopolitica

4. Elementos basicos de la Geopolitica
5. Técnicas de analisis espacial

6. Geopolitica y calidad de vida

1. Amenazas y Desafios para el mundo actual

2. Espafna en el ambito internacional
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Modulo 2.

Teoria, historia y contexto actual de las relaciones internacionales

Introduccién a las relaciones internacionales

1. Las relaciones internacionales. Definicion y otros
aspectos

Principales teorias de las relaciones
internacionales

Las rrii en la edad moderna: el nacimiento de la
sociedad internacional

Las relaciones internacionales en la época
contemporanea el imperialismo

Las relaciones internacionales tras la guerra
fria: la globalizacién

1. Principales Teorias

1. Introduccién a las relaciones internacionales en la Edad
Moderna

2. Siglos XVI y XVII. Consecuencias del Estado Moderno
3. Los estados europeos al inicio de la modernidad
4. La Sociedad Moderna
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1. Bases teoricas y causas concretas

2. La conquista

3. La administracion de los territorios dependientes
4. Los resultados de la colonizacién

5. Relaciones internacionales

6. Consecuencias sociales y politicas del imperialismo en
los paises colonialistas

Las relaciones internacionales durante el siglo
XX

1. La reestructuracion del mundo
2. Crisis de las democracias parlamentarias y totalitarismos
3. Un mundo en guerra

4. Democracias capitalistas y socialismo real

1. Introduccion a la Guerra Fria

2. Construccion de una Comunidad Internacional

3. Creacion de dos bloques

4. De la Teoria a la Contencion de la Guerra de Corea
(1947-1953)

5. La Carrera al Abismo: Del aumento de las tensiones a la
Crisis de Cuba (1953-1962)

6. La Détente (1962-1979)
7. Fin de la Guerra Fria

8. La Globalizacioén tras la Guerra Fria

Otros actores en relaciones internacionales
multinacionales y ongs

1. Los actores del Sistema Internacional
2. Las Multinacionales
3. Las ONGs

Master Relaciones Interacionales y Comercio Exterior [ 17 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Modulo 3.

Historia de las ideas politicas el estado y los sistemas politicos

Espafia en el contexto del sistema internacional internacionales

1. La Globalizacién y Espana
2. Relaciones exteriores de Espana: Cooperacién para el

desarrollo
Nociones basicas de ciencias politicas Teoria del estado
1. Ciencia Politica. Concepto y objeto de estudio 1. Aspectos Generales de la Teoria del Estado
2. Origen de la Ciencia Politica 2. La politica antes del Estado. La transformacion de la

3. Métodos de Anélisis Usuales estructura politica. Teorias

4. Ramas de la Ciencia Politica

El estado moderno

Historia de las ideas politicas
1. Desarrollo teérico del Estado Moderno

1. Introduccion a la historia de las Ideas Politicas 2. El nacimiento del Estado Moderno

2. La antigua Crecia
3. La cultura romana
4. La Edad Moderna
5. La Edad Contemporanea

Master Relaciones Interacionales y Comercio Exterior [ 18 ] INESEM BUSINESS SCHOOL Master Relaciones Interacionales y Comercio Exterior [ 19 | INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Los elementos constitutivos del estado y de la
soberania

Sistemas politicos autocraticos

1. Conceptos

2. Construyendo naciones y fabricando Estados

3. Principio de soberania

4. Relacion entre Estado y politicas publicas

5. Lo que dicen las politicas publicas sobre el Estado

Organizacion del estado instituciones politicas

1. Institucion

2. Instituciones que requiere cualquier democracia
3. Institucion politica

4. La ética de las instituciones politicas

5. Instituciones excluyentes e instituciones inclusivas

1. Enfoque comparativo clasico

2. La clasificaciéon en la actualidad. Autocracia vs
Democracia

3. Los sistemas politicos autocraticos

Sistemas politicos democraticos

Modulo 4.

Derecho internacional publico y evolucion de las organizaciones

supranacionales

Derecho internacional: el ordenamiento juridico
internacional

Fuentes del derecho internacional: los tratados
internacionales y la costumbre

1. La relacién entre poderes. Legislativo y ejecutivo
2. Tipos de sistemas

3. Estado liberal, estado socialdemécrata y modelo
corporativista
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1. El Ordenamiento Juridico Internacional. La sociedad
internacional

2. Los principios basicos del Derecho Internacional

3. Los Sujetos de Derecho Internacional

4. Caracteristicas del Derecho Internacional Publico

5. Las Normas del Ordenamiento Juridico Internacional

1. La costumbre como fuente del derecho internacional

2. Los tratados internacionales

La accion exterior de los estados

1. Concepto de accion exterior del Estado

2. Los principios y objetivos de la Politica Exterior en
Espana

3. Sujetos de la Accion Exterior del Estado espafol

4. Ambitos de la Accién Exterior del Estado espafiol
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Ordenamiento territorial: el espacio terrestrey
el espacio marino

Modulo 5.

Comercio internacional

Organizaciones internacionales de caracter
regional

1. Derecho territorial del Estado

2. La ordenacién del espacio maritimo

Organizaciones internacionales globales: la onu

1. La Organizacion de Naciones Unidas
2. La Carta de las Naciones Unidas
3. La ONU y la Cooperacién al Desarrollo

Otras organizaciones internacionales globales

1. Tipos de Organizaciones Internacionales Universales

2. Organismos especializados universales de las Naciones
Unidas

3. Otras Organizaciones Internacionales de ambito Universal

;' 'thrOdl”CC]o” a las Organizaciones Internacionales Introduccion al comercio internacional Sujetos del comercio internacional
egionales
2. Algunas Organizaciones Internacionales Regionales » »
1. Introduccién 1. Introduccién
2. Recorrido histérico 2. El empresario individual y el ejercicio del comercio en
R bilidad int . L 3. Ventajas del Comercio Internacional Europay en Espafa
esponsabilidad internacional, paz . . . : :
int P . Ly d hos h P 4. Operaciones del Comercio Internacional 3. El empresario social
internaciona erecnos numanos : = :
y 5. Elementos que componen el Comercio Internacional 4. Las sociedades en Espafia y en el extranjero
. L 6. Hitos histéricos del comercio internacional 5. Cooperacion y concentracion entre sociedades
1. Derechos Humanos: Definicién y Clasificacién i o ) ] 6. Incidenci Ld h -
7. Influencias del comercio internacional en la sociedad - Incidencias en el derecho comunitario

2. Paz y Desarrollo
3. La Responsabilidad Internacional

Controversias internacionales y mantenimiento
de la paz

1. Arreglo pacifico de las controversias internacionales
2. Operaciones de mantenimiento de la paz

3. Papel de Europa en el mantenimiento de la paz
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Organizaciones internacionales participantes
en el comercio internacional

Uniones estratégicas para el comercio
internacional

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3. Organizaciones Internacionales de ambito regional

Régimen juridico espanol del comercio exterior

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea

3. Politica comercial multilateral

Organismos privados para la exportacion

1. Organismos nacionales y locales
2. Actividades de fomento de exportacion
3. Gestion de organismos que apoyan la exportacion

1. Técnicas para la union estratégica
2. Uniones empresariales
3. Uniones mixtas: empresa publica y privada
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Modulo 6.

Contratacion y negociacion en el comercio internacional

La contratacién internacional

Determinacién del régimen juridico

1. La contratacion internacional
2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificaciéon del contrato
internacional

4. Formacién del contrato
5. Cumplimiento del contrato

6. Cldusulas contractuales

1. Introduccién
2. Ley aplicable al contrato internacional
3. El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma |

4. La Ley reguladora del contrato internacional al amparo
del Reglamento de Roma |

5. Accion de las normas imperativas
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Modulo 7.

Tributacion y financiacion en el comercio internacional

Compraventa internacional Vias de solucion de controversias
1. La compraventa internacional 1. Controversias en el ambito del comercio internacional
2. leert?des comunitarias: la libre circulacion de 2. Vias de jurisdiccion estatal EL impuesto sobre el valor afiadido Eliva en las importaciones y exportaciones
mercancias 3. El arbitraje internacional
3. La Lex Mercatoria ibili trai 13 judici
< - - 4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial 1. Naturaleza del impuesto 1. Importaciones
4. La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la ) ] )
. . 2. Hecho imponible 2. Exportaciones
compraventa internacional
3. Operaciones no sujetas y operaciones exentas
5. Los INCOTERMS Yy . .
.Negoc1a§lon de operaciones de comercio 4. Lugar de realizaciéon del hecho imponible
internacional 5. Devengo del impuesto EL fenémeno de la doble imposicién
. . : 6. Sujetos pasivos internacional
Bienes inmateriales y derecho de la 1. Preparacion de la negociacion internacional R i6n del i Art LIVA
competencia o . 7. Repercusién del impuesto (Art )
2. Desarrollo de (a negociacion internacional 8. Base imponible 1. Origen de la doble imposicién internacional
1. Propiedad industrial 3. Técnicas de la negociacion segln el interlocutor 9. Tipos de Gravamen 2. La doble imposicién internacional
4. Consolidacion de (a negociacion internacional 10. Deduccién del impuesto 3. Eliminacion de la doble imposicién internacional

2. Propiedad intelectual 5. Estilos de negociacién comercial

3. Competencia desleal 11. Gestidn del Impuesto

4. Derecho de defensa de la competencia 12. Regimenes especiales

Distintas modalidades de contrato

1. Contratos de intermediacion comercial
2. El transporte internacional
3. Contratos de financiacién

4. Contratos de seguros
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Coédigo aduanero comunitario (cédigo aduanero
modernizado)

1. Sintesis

2. Derechos y obligaciones de las personas en el marco de
la legislacion aduanera

3. Arancel Aduanero Comun

4. Deuda aduanera

5. Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la
Union

6. Despacho a libre practica y exencion de derechos de
importacion

7. Regimenes especiales

8. Salida de las mercancias del territorio aduanero de la
Unidn

El flujo documental del comercio exterior

Medios de pago internacionales

1. Introduccién
2. ¢:De qué tipo de documentos estamos hablando?

3. Consejos practicos para la elaboracién de documentos de
comercio exterior

1. Introduccion

2. Factores empresariales determinantes de la seleccion del
medio de pago

3. El cheque

4. Transferencias bancarias

5. Orden de pago documentaria

6. Créditos documentarios

7. Remesa bancaria

Financiacion de las ventas internacionales

Modulo 8.

Marketing online y e-commerce en el ambito internacional

Conceptualizacion del marketing digital

Investigacion comercial en marketing digital

1. Mercado de divisas
2. Financiacién al Comercio Internacional
3. Moneda de financiacién

4. Cobertura del riesgo de cambio

Financiacion de apoyo al comercio exterior

1. Ayudas oficiales a la exportacion
2. Impuestos que gravan el comercio exterior
3. Zonas con tratamiento fiscal especial
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1. Introduccién

2. Concepto de Marketing Digital

3. Funciones y objetivos del Marketing Digital
4. Ventajas del Marketing Digital

5. Caracteristicas de Internet como medio del Marketing
Digital

Formas del marketing en internet

1. Las 4F's del Marketing Online
2. Formas del Marketing Online

3. EL marketing como filosofia o cultura empresarial

1. Marketing digital vs Marketing tradicional

2. Investigacion comercial en marketing digital

3. Integracion de Internet en la Estrategia de Marketing
4. Estrategia de marketing digital

5. Marketing estratégico en Internet

Introduccién al comercio electrénico

1. Auge del comercio online
2. Tipos de eCommerce

3. Atencioén al cliente

4. Embudos de conversion
5. Casos de éxito
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Unidad didactica 5.

Principales plataformas

Unidad didactica 8.

Marco legal

1. Principales plataformas
2. Gestion estratégica

3. Plataformas del codigo abierto

Unidad didactica 6.

Diseno

. Introduccién al Disefio Web
. Accesibilidad

. Usabilidad

. Responsive Design

Home

. Categorias

. Fichas de Producto

. Carrito de la compra y checkout

O N OV WN R

. Principales herramientas

Unidad didactica 7.

Pasarelas de pago

1. Confianza, privacidad y seguridad

2. Principales formas de pago

1. Ley de Ordenacion del Comercio Minorista

2. Ley de Servicios de la Sociedad de la Informaciéon y del
Comercio Electronico (LSSI)

3. Reglamento General de Proteccién de Datos
4. Ley de Consumidores
5. SmartContracts
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Modulo 9.

Proyecto fin de master
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metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:
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Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

con nuestro asistente virtual permitiendo permite gestionar al alumno su itinerario

realizar un seguimiento personal de todos sus formativo, accediendo a multitud de re-

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias

Webinars

. . . . experiencias de
Pildoras formativas mediante el formato audiovisual y-£xp

- ; . miles de usuarios.
para complementar los itinerarios formativos y una

practica que acerca a nuestros alumnos a la realidad
empresarial.
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SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.



Financiacion YR el

=N INESEM

Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
filnancieras para la
realizacion del pago
de matriculas,

todo ello
1009%
sin intereses.

INESEM continGa ampliando su programa de
becas para acercar y posibilitar el
aprendizaje continuo al maximo nimero de
personas. Con el fin de adaptarnos a las
necesidades de todos los perfiles que
componen nuestro alumnado.
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Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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