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En el afo 1987 nace la primera promocion del Master

en Asesoria Fiscal impartido de forma presencial, a

solo unos metros de la historica Facultad de Derecho
H iStO ria de Gra.nada. Pode/mps presumir de haber formado a

profesionales de éxito durante las 27 promociones del
Master presencial, entre los que encontramos
abogados, empresarios, asesores fiscales,
funcionarios, directivos, altos cargos publicos,
profesores universitarios...

Ineaf Business School

El Instituto Europeo de Asesoria Fiscal INEAF ha
realizado una apuesta decidida por la innovacion y
nuevas tecnologias, convirtiéndose en una Escuela
de Negocios lider en formacion fiscal y juridica a
nivel nacional.

Ello ha sido posible gracias a los cinco pilares que
nos diferencian:

e Claustro formado por profesionales en
ejercicio.
Metodologia y contenidos orientados a la
practica profesional.
Ejemplos y casos practicos adaptados a la
realidad laboral.
Innovacién en formacién online.
Acuerdos con Universidades.
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Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2
(Certificacion DGSFP)
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DURACION 200 H Entidad impartidora:

INEAF - Instituto Europeo de Asesoria Fiscal
PRECIO 500 € P

MODALIDAD Online

Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses

Titulacion Curso Practico

® - Titulacién Propia Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2 expedido por Instituto
Europeo de Asesoria Fiscal (INEAF). "Ensefianza No Oficial y No Conducente a la
Obtencion de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de Profesionalidad."
Acredita la obtencion de las competencias necesarias en materia de Distribuidor
de Seguros Nivel 2 para ejercer la profesion, segun La Resolucion de 3 de junio de
2021, de la Direccion General de Seguros y Fondos de Pensiones, por la que se
establecen los principios basicos de los cursos y programas de formacion para
los distribuidores de seguros y de reaseguros.
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Resumen

Los conocimientos y aptitudes de cualquier persona que intervenga directamente en la
distribucion de seguros y reaseguros privados constituyen un elemento esencial para garantizar
la calidad del servicio que prestan. Por este motivo, el Real Decreto 287/2021, de 20 de abril,
sobre formacion y remision de la informacion estadistico-contable de los distribuidores de
seguros y reaseguros, establece la necesidad de que aquellos empleados que participen
directamente en la distribucion tengan un nivel idoneo de conocimientos y competencia respecto
a esta actividad. Para cumplir con este requisito INEAF publicado este curso en Curso en
Distribuidor de Seguros Nivel 2 con un numero de 200 horas lectivas.

A quién va dirigido

El Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2 esta dirigido a:1. Los agentes de seguros ya sean

personas fisicas o juridicas que presten asesoramiento sobre productos de seguros;2. Los
empleados de las entidades aseguradoras y reaseguradoras que presten asesoramiento sobre
productos de seguros o de reaseguros.3. Los empleados de los mediadores de seguros y de
reaseguros que presten asesoramiento sobre productos de seguros o de reaseguros.4. Las
personas que integran las redes de distribucion de los operadores de banca-seguros, en los
casos en que presten asesoramiento sobre productos de seguros.5. Los colaboradores externos
que sean personas fisicas o juridicas que presten asesoramiento sobre productos de seguros.
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Objetivos

Con el Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2 (Certificacion
DGSFP) usted alcanzara los siguientes objetivos:

e Obtener la Certificacion Formativa Acreditativa de
Distribuidor de Seguros de Nivel 2.

e Conocer el funcionamiento del mercado financiero en
general, y de seguros en particular.

® Reconocer la normativa reguladora de la actividad de
distribucién de seguros y de reaseguros.

e |dentificar las caracteristicas y alcance de los servicios de
seguros o de reaseguros.

o Comprender las caracteristicas, riesgos y aspectos
esenciales de los productos ofrecidos, incluidos los
complejos.

e Conocer el importe de los costes y gastos de la preparacion,
celebracién o cumplimiento del contrato de seguros.

e Evaluar la documentacion relativa a los productos de
seguros sobre los que se proporciona informacion.




¢:PARA QUE TE PREPARA?

Con el Curso en Distribuidor de Seguros Nivel
2 obtendras las aptitudes y conocimientos
necesarios para poder asesorar sobre
productos de seguros y reaseguros. Al finalizar
la formacion tendras los conocimientos
necesarios para obtener la Certificacion
Formativa Acreditativa de Distribuidor de
Seguros de Nivel 2, sin que sea necesario
someterse a ningln examen posterior para el
ejercicio de la profesion.
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¢ Y, despues?

SALIDAS LABORALES

Las principales salidas profesionales de
este Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2
son la de distribuidor de seguros y reaseguros,
corredor de seguros y reaseguros, agente de
seguros vinculados, operador de banca-
seguros. Podras desarrollar tu carrera
profesional en entidades aseguradoras,
entidades financieras, agencias de suscripcion
y agencias de seguros, entre otras.
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INEAF Plus.

Descubre las ventajas

SISTEMA DE CONVALIDACIONES INEAF

La organizacién modular de nuestra oferta
formativa permite formarse paso a paso; si ya has
estado matriculado con nosotros y quieres cursar
nuevos estudios solicita tu plan de convalidacion.
No tendras que pagar ni cursar los modulos que ya
tengas superados.

ACCESO DE POR VIDA A LOS CONTENIDOS
ONLINE

Aunque haya finalizado su formacion podra
consultar, volver a estudiar y mantenerse al dia, con
acceso de por vida a nuestro Campus y sus
contenidos sin restriccion alguna.

CONTENIDOS ACTUALIZADOS

Toda nuestra oferta formativa e informacion se
actualiza permanentemente. El acceso ilimitado a
los contenidos objetode estudio es la mejor
herramienta de actualizacion para nuestros
alumno/as en su trabajo diario.

DESCUENTOS EXCLUSIVOS

Los antiguos alumno/as acceden de manera
automatica al programa de condiciones y
descuentos exclusivos de INEAF Plus, que
supondra un importante ahorro econémico para
aquellos que decidan seguir estudiando y asf
mejorar su curriculum o carta de servicios como
profesional.
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contenidos
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exclusivos

OFERTAS DE EMPLEO Y PRACTICAS

Desde INEAF impulsamos nuestra propia red profesional entre
nuestros alumno/as y profesionales colaboradores. La mejor
manera de encontrar sinergias, experiencias de otros compafieros y
colaboraciones profesionales.

NETWORKING

La bolsa de empleo y practicas de INEAF abre la puerta a nuevas
oportunidades laborales. Contamos con una amplia red de
despachos, asesorias y empresas colaboradoras en todo el
territorio nacional, con una importante demanda de profesionales
con formacion cualificada en las dreas legal, fiscal y administracion
de empresas.
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En INEAF ofrecemos oportunidades de
formacion sin importar horarios, movilidad,
distancia geografica o conciliacion.

Nuestro método de estudio online se basa en la
integracion de factores formativos y el uso de las nuevas
tecnologias. Nuestro equipo de trabajo se ha fijado el
objetivo de integrar ambas areas de forma que nuestro
alumnado interactie con un CAMPUS VIRTUAL &gil y
sencillo de utilizar. Una plataforma disefiada para facilitar
el estudio, donde el alumnado obtenga todo el apoyo
necesario, ponemos a disposicion del alumnado un sinfin
de posibilidades de comunicacion.

Nuestra metodologia de aprendizaje online, esta totalmente
orientada a la practica, disefiada para que el alumnado avance
a través de las unidades didacticas siempre practicas e
ilustradas con ejemplos de los distintos modulos y realice las
Tareas practicas (Actividades practicas, Cuestionarios,
Expedientes practicos y Supuestos de reflexion) que se le iran
proponiendo a lo largo del itinerario formativo.

Al finalizar el master, el alumnado serda capaz de transformar el
conocimiento académico en conocimiento profesional.

metodologfa INEAF

Profesorado y servicio de tutorias

Todos los profesionales del Claustro de INEAF compatibilizan su labor docente con una actividad profesional
(Inspectores de Hacienda, Asesores, Abogados ... ) que les permite conocer las necesidades reales de asesoramiento
que exigen empresas y particulares. Ademas, se encargan de actualizar continuamente los contenidos para adaptarlos
a todos los cambios legislativos, jurisprudenciales y doctrinales.

Durante el desarrollo del programa el alumnado contara con el apoyo permanente del departamento de tutorizacion.
Formado por especialistas de las distintas materias que ofrecen al alumnado una asistencia personalizada a través del
servicio de tutorias on-line, teléfono, chat, clases online, seminarios, foros ... todo ello desde nuestro CAMPUS Online.

Materiales didacticos

Al inicio del programa el alumnado recibira todo el material asociado al master en papel. Estos contenidos han sido
elaborados por nuestro claustro de expertos bajo exigentes criterios de calidad y sometido a permanente
actualizacién. Nuestro sistema de Campus online permite el acceso ilimitado a los contenidos online y suministro
gratuito de novedades y actualizaciones que hacen de nuestros recursos una valiosa herramienta para el trabajo
diario.



En nuestro afan por adaptar el
aprendizajea la filosofia 3.0 y fomentar
el empleo de los nuevos recursos
tecnoloégicos en la empresa, hemos
desarrollado un Campus virtual
(Plataforma Online para la Formacién
3.0) exclusivo de Ultima generacién con
un disefio funcional e innovador.

Si desea conocer mejc 2S S
/ Virtual puede acceder c rso

de demostracion a trave ig ace:

alumnos.ineaf.es

Alilanzas

En INEAF, las relaciones institucionales desempefian un papel
fundamental para mantener el maximo grado de excelencia en

nuestra oferta formativa y situar a nuestros alumno/as en el mejor Entre las herramientas disponibles

escenario de oportunidades laborales y relaciones profesionales. encontraras: servicio de tutorizacion,

ASOCIACIONES Y COLEGIOS PROFESIONALES
Las alianzas con asociaciones, colegios
profesionales, etc. posibilitan el acceso a servicios
y beneficios adicionales a nuestra comunidad de
alumno/as.

PRACTICO

EMPRESAS Y DESPACHOS

Los acuerdos estratégicos con empresasy
despachos de referencia nos permiten nutrir con un
especial impacto todas las colaboraciones,
publicaciones y eventos de INEAF. Constituyendo
INEAF un cauce de puesta en comun de
experiencia.

ACTUALIZADO

pus virtual

chat, mensajeria y herramientas de
estudio virtuales (ejemplos, actividades
practicas — de calculo, reflexion,
desarrollo, etc.-, video-ejemplos y
videotutoriales, ademas de “supercasos”,
que abarcaran médulos completos y
ofreceran al alumnado una visién de
conjunto sobre determinadas materias).

El Campus Virtual permite establecer
contacto directo con el equipo de
tutorizacion a través del sistema de
comunicacién, permitiendo el
intercambio de archivos y generando
sinergias muy interesantes para el
aprendizaje.

El alumnado dispondra de acceso
ilimitado a los contenidos contando
ademas con manuales impresos de los
contenidos tedricos de cada mddulo, que
le serviran como apoyo para completar
su formacién.


https://alumnos.ineaf.es/

En INEAF apostamos por tu formacion y ofrecemos un Programa de becas y
ayudas al estudio. Somos conscientes de la importancia de las ayudas al
estudio como herramienta para garantizar la inclusion y permanencia en
programas formativos que permitan la especializacion y orientacion laboral.

BECA BECA BECA BECA
DESEMPLEO, ALUMNI EMPRENDE, RECOMIENDA
DISCAPACIDAD Y GRUPO
FAMILIA
NUMEROSA

Para mas informacion puedes contactar
con nosotros en el teléfono 958 050 207 vy
también en el siguiente correo electronico:

formacion@ineaf.es

El Claustro Docente de INEAF sera el
encargado de analizar y estudiar cada
una de las solicitudes, vy en atencion a
los méritos académicos y profesionales
de cada solicitante decidira sobre la

concesion de beca.




Claustro
docente

Nuestro equipo docente esta formado por
Inspectores de Hacienda, Abogados, Economistas,
Graduados Sociales, Consultores, ... Todos ellos
profesionales y docentes en ejercicio, con
contrastada experiencia, provenientes de diversos
ambitos de la vida empresarial que aportan

”preparamos prOfeSionaleS con Casos praCtiCOS, aplicacion practica y directa de los contenidos

objeto de estudio, contando ademas con amplia

llevando la realidad del mercado laboral a experiencia en impartir formacion a través de las
TICs.

nuestros Cursos v Masters"

Se ocupara ademas de resolver dudas al alumnado,
aclarar cuestiones complejas y todas aquellas
otras que puedan surgir durante la formacion.

Si quieres saber mas sobre nuestros docentes accede
a la seccion Claustro docente de nuestra web desde

aqui



https://www.ineaf.es/claustro-docente

Temario

Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2
(Certificacion DGSFP)
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PROGRAMA ACADEMICO

Modulo 1. General
Modulo 2. De seguros distintos del seguro de vida

Modulo 3. De seguros de vida distintos de los productos de inversion
basados en seguros (no ibips)

Maodulo 4. Productos de inversion basados en seguros (ibips)




Curso en Distribuidor de Seguros Nivel 2 (Certificacion DGSFP)

Modulo 1.

General

UNIDAD DIDACTICA 1.
ESTRUCTURA GENERAL DEL SISTEMA FINANCIERO

1. Introduccién al Sistema Financiero

2. - Componentes de un sistema financiero
3. - Unidades ahorradoras e inversoras

4. - Activos Financieros

5. - Mercados Financieros

6. - Intermediarios Financieros

7. - Variables Macroecondémicas

8. El Mercado Interbancario: El Eurosistema y la Politica
Monetaria Europea

9. - Sistema Europeo de Bancos Centrales y el Eurosistema
10. - Politica monetaria
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UNIDAD DIDACTICA 2.
LAS INSTITUCIONES DEL SECTOR ASEGURADOR

1. Las instituciones del Sector Asegurador: objetivo y
principios

2. Aspectos técnicos del contrato de seguro: bases técnicas
y provisiones

3. - Bases técnicas

4. - Provisiones Técnicas

5. La distribucion del riesgo entre aseguradores: coaseguro
y reaseguro

6. Organismos reguladores
7. - Direccién General de Seguros y Fondos de Pensiones

8. - Registro administrativo especial de mediadores de
seguros, corredores de reaseguros y de sus altos cargos

9. - PUI de mediadores de seguros y reaseguros (Direccion
General de Seguros y/o comunidades auténomas)

10. - Consorcio de Compensacion de Seguros
11. - Junta Consultiva de Seguros

12. Clases de mediadores. Funciones, forma juridica y
actividades

13. - Agentes: Agente de seguros exclusivo. Agente de
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20. - Otros canales de distribucién

UNIDAD DIDACTICA 3.

CONSORCIO DE COMPENSACION DE SEGUROS
PRINCIPALES FUNCIONES

1. El Consorcio de Compensacién de Seguros: aspectos
basicos

2. - ;Qué riesgos cubre el CCS?

3. - ;Cémo se realiza la reclamacién por parte del
perjudicado?

4. - Organizacién del consorcio

5. Funciones del Consorcio de Compensacién de Seguros
6. Funciones privadas

7. - Riesgos extraordinarios sobre personas y bienes

8. - Riesgos nucleares

9. - Seguro agrario combinado

10. - Seguro de responsabilidad civil en la circulacién de
vehiculos a motor de suscripcién obligatoria.

11. - Liquidacién de entidades aseguradoras.

12. Funciones publicas

13. - Seguro de crédito a la exportacion

14. - Otras funciones publicas

15. Régimen de funcionamiento

16. - Pdlizas y recargos

17. - Asistencia juridica y servicio de inspeccion.
18. - Tramitacién de los siniestros

19. Recursos y Patrimonio del consorcio
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20. - Recursos
21. - Patrimonio

22. - Provision técnica

UNIDAD DIDACTICA &.

NORMATIVA APLICABLE EN MATERIA DE
CONDICIONES GENERALES DE LA CONTRATACION

1. Legislacién de las relaciones del asegurado con la
compaiiia

2. - Concepto y Condiciones Generales

3. - La Pdliza

4. - Las partes

5. - Las cldusulas y sus condiciones

6. Direccion General de Seguros

UNIDAD DIDACTICA 5.
NORMATIVA APLICABLE EN MATERIA DE
CONTRATO DE SEGURO Y DE REASEGURO

1. Normativa aplicable

2.-Ley 30/1995 de Ordenacion y Supervisién del Seguro
Privado

3.-Ley 50/1980, de 8 de octubre, de Contrato de Seguro
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seguros vinculado a varias entidades aseguradoras

14. - Operador de banca-seguros: Operador de banca-
seguros exclusivo. Operador de banca-seguros vinculado

15. - Corredores: Corredor de seguros. Corredor de
reaseguros

16. - Auxiliares externos de los mediadores de seguros

17. Los canales de distribucion del seguro de la actividad de
mediacion

18. - Canal tradicional

19. - Distribucion en el sector financiero

-23-

UNIDAD DIDACTICA 6.

NORMATIVA APLICABLE EN MATERIA DE
DISTRIBUCION DE PRODUCTOS DE SEGURO

1. Normativa nacional

2. Normativa autonémica

UNIDAD DIDACTICA 7.

NORMATIVA SOBRE MECANISMOS DE
PROTECCION DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS DE SERVICIOS DE SEGUROS Y
FINANCIEROS

1. La Proteccion de Consumidores y Usuarios
2. - Consumidor y consumidor vulnerable

3. - Directiva sobre cldusulas abusivas en los contratos
celebrados con consumidores

4. - Ley sobre condiciones generales de la contratacion

5. Normativa especifica sobre Proteccion de Consumidores
y Usuarios en servicios de seguros y financieros

6. - Comercializacion a distancia de servicios financieros
destinados a los consumidores

7. - Contratacion con los consumidores de préstamos o
créditos hipotecarios y de servicios de intermediacion para
la celebracion de contratos de préstamo o crédito

8. - Transparencia y proteccion del cliente de servicios
bancarios

9. Defensa del cliente financiero y de las entidades
aseguradoras

10. - Servicio de reclamaciones del Banco de Espafa
11. - Comision Nacional del Mercado de Valores

12. - Servicio de Consultas y Reclamaciones de la Direccién
General de Seguros y Fondos de Pensiones
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UNIDAD DIDACTICA 8.

NORMATIVA GENERAL SOBRE PROTECCION DE
DATOS DE CARACTER PERSONAL

1. Proteccidn de Datos: contexto normativo

2. - El Reglamento Europeo de Proteccidn de Datos (RGPD) y
la Ley Orgénica 3/2018, de 5 diciembre, de proteccién de
datos personales y garantia de los derechos digitales
(LOPDGDD)

3. - Principios recogidos en el RGPD y la LOPDGDD

4. Legitimacion para el Tratamiento de los Datos Personales
en el RGPD y la LOPDGDD

5. - El consentimiento del interesado en la proteccién de
datos personales

6. - El consentimiento: otorgamiento y revocacién

7. - El consentimiento informado: finalidad, transparencia,
conservacion, informacién y deber de comunicacion al
interesado

8. - Eliminacion del Consentimiento tacito en el RGPD
9. - Bases juridicas distintas del consentimiento

10. Derechos de los Ciudadanos en la Proteccién de sus
Datos Personales

11. El sector de los seguros y el RGPD

UNIDAD DIDACTICA 9.
NORMATIVA GENERAL SOBRE BLANQUEO DE
CAPITALES

1. Introduccién a la Normativa general sobre blanqueo de
capitales

2. Sujetos obligados en la prevencion del blanqueo de
capitales

3. - Obligaciones recogidas en la Ley de prevencioén del
blanqueo de capitales

4. - Conservacion de documentacion

5. Obligaciones de diligencia debida

6. - Medidas normales de diligencia debida
7. - Medidas simplificadas de diligencia debida
8. - Medidas reforzadas de diligencia debida
9. Obligaciones de control interno

10. - Analisis de riesgo

11. - Nombramiento de Representante

12. - Manual de prevencion y procedimientos
13. - Examen externo

14. - Formacion de empleados

15. Obligaciones de Informacion

16. - Examen especial

17. - Comunicaciones al Servicio Ejecutivo de Prevencion de
Blanqueo de Capitales (SEPBLAC)

18. - Conservacion de documentos
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UNIDAD DIDACTICA 10.
GESTION DE SINIESTROS

. Conceptos bdsicos y bases del siniestro

. Obligaciones del tomador

. Obligaciones del asegurador

. Determinacion de los dafios. La peritacion
. Determinacién de la indemnizacién

. Normas para determinar la indemnizacién

. Subrogacion, repeticion y prescripcién

o N O b WN =

. El fraude en seguros

UNIDAD DIDACTICA 11.
NORMAS DEONTOLOGICAS DEL SECTOR

1. La ética del sector asegurador como parte del sistema
financiero

2. - El seguro ético y solidario
3. El Codigo Deontoldégico
4. El Codigo Deontoldgico para Distribuidores de Seguros

5. - Compromisos éticos de los mediadores colegiados con
las entidades aseguradoras, operadores del sector e
instituciones corporativas

6. - Compromisos éticos con los usuarios
7. - Atencién de reclamaciones

8. - Supervision de la aplicacién del cédigo: infracciones y
sanciones

9. - Actualizacién y modificacién del cédigo

UNIDAD DIDACTICA 12.

ACCESIBILIDAD DE LAS PERSONAS CON
DISCAPACIDAD A LOS PRODUCTOS DE SEGUROS

1. La no discriminacion de las personas con discapacidad
en el sector asegurador

2. - La realidad ante el sector asegurador

3. El reto de las aseguradoras
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Modulo 2.

De seguros distintos del seguro de vida

UNIDAD DIDACTICA 1.

NATURALEZA Y CARACTERISTICAS DE LOS
PRODUCTOS DE SEGUROS DE NO VIDA QUE
PROPORCIONEN COBERTURAS ASEGURADORAS
COMPRENDIDAS EN LOS RAMOS ESTABLECIDOS
EN LA CLASIFICACION PREVISTA EN EL ANEXO DE
LA LEY 20/2015, DE 14 DE JULIO, DE
ORDENACION, SUPERVISION Y SOLVENCIA DE LAS
ENTIDADES ASEGURADORAS Y REASEGURADORAS

1. Seguro de accidentes

2. Seguro de enfermedad (comprendida la asistencia
sanitaria y la dependencia)

3. Seguro de vehiculos terrestres (no ferroviarios)

4. Seguro de vehiculos ferroviarios

5. Seguro de vehiculos aéreos

6. Seguro de Vehiculos maritimos, lacustres y fluviales

7. Seguro de Mercancias transportadas (comprendidos los
equipajes y demas bienes transportados)

8. Seguro de Incendio y elementos naturales
9. Seguro de otros dafios a los bienes

10. Seguro de Responsabilidad civil en vehiculos terrestres
automoviles (comprendida la responsabilidad del
transportista)

11. Responsabilidad civil en vehiculos maritimos, lacustres y
fluviales

12. Seguro de Responsabilidad civil en general
13. Seguro de Crédito
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Modulo 3.

De seguros de vida distintos de los productos de inversion basados en seguros

(no ibips)

UNIDAD DIDACTICA 1.

NATURALEZA Y CARACTERISTICAS DE LOS
PRODUCTOS DE SEGUROS DE VIDA QUE
PROPORCIONEN COBERTURAS ASEGURADORAS
COMPRENDIDAS EN LOS RAMOS ESTABLECIDOS
EN LA CLASIFICACION PREVISTA EN EL ANEXO DE
LA LEY 20/2015, DE 14 DE JULIO, DE
ORDENACION, SUPERVISION Y SOLVENCIA DE LAS
ENTIDADES ASEGURADORAS Y REASEGURADORAS

1. Marco normativo de los seguros de ramo de vida
2. Caracteristicas de los seguros del ramo de vida
3. Clases de seguros de vida

4. Seguros de vida para el caso de fallecimiento

5. - Tipologia de los seguros de vida para el caso de
fallecimiento

6. Seguros de vida para el caso de supervivencia

7. Seguros mixtos

UNIDAD DIDACTICA 2.

ORGANIZACION Y PRESTACIONES GARANTIZADAS
EN EL SISTEMA DE PENSIONES PUBLICO

1. Antecedentes e historia del Sistema de Pensiones
espafol

2. - Marco constitucional del Sistema de Pensiones espafiol
3. Sistema de Seguridad Social

4. Regimenes de la Seguridad Social y Cotizacién

5. - Cotizacién a la Seguridad Social en el Régimen General
6. - Régimen de Trabajadores por cuenta ajena o autbnomos

7. Prestaciones econdmicas y asistenciales de la Seguridad
Social

8. - Riesgo durante el embarazo, nacimiento y cuidado del
menor. Corresponsabilidad en el cuidado del lactante y
lactancia

9. - Cuidado de menores afectados por cancer u otra
enfermedad grave

10. - Incapacidad temporal

11. Pensiones contributivas
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14. Seguro de Caucion (directa e indirecta)

15. Seguro de pérdidas pecuniarias diversas. Lucro cesante
16. Seguro de Defensa Juridica

17. Seguro de Asistencia

18. Seguro de Decesos

19. Actividad Practica. Seguro de vehiculos terrestres.
Automovil

UNIDAD DIDACTICA 3.

NORMATIVA SOBRE BLANQUEO DE CAPITALES
APLICABLE AL SEGURO DE VIDA

1. Medidas de diligencia debida

2. - Medidas normales de diligencia debida

3. - Medidas simplificadas de diligencia debida

4. - Medidas reforzadas de diligencia debida

5. Obligaciones de control interno

6. - Analisis de riesgo en el sector de los seguros

7. - Indicadores y ejemplos de posibles operaciones de
riesgo

8. Obligaciones de informacién

9. - Comunicaciones al Servicio Ejecutivo de Prevencién de
Blanqueo de Capitales (SEPBLAC)

10. Excepciones para sujetos de reducida dimensién
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12. - Incapacidad Permanente

13. - Jubilacién

14. - Pensiones por fallecimiento

15. Pensiones no contributivas

16. - Prestacién no contributiva de invalidez
17. - Pensién de jubilacion no contributiva
18. Fondo de Reserva

Modulo 4.

Productos de inversion basados en seguros (ibips)

UNIDAD DIDACTICA 1.
NATURALEZA Y CARACTERISTICAS DE LOS
PRODUCTOS DE INVERSION BASADOS EN
SEGUROSINTRODUCCION

1. Contexto sobre los productos de inversion basados en
seguros

2. - Finalidad de la nueva norma sobre Distribucion de
Seguros para la distribucion de IBIPS

3. - Tipos de ventas en los IBIPS

4. Cuestiones generales sobre la Directiva IDD y los Seguros
IBIP

5. - Producto PRIIP
6. - Diferencias entre depdsito bancario y fondo de inversion
7. - Principales tipos de seguros de ahorro e inversion

8. Documentacion antes del contrato en operaciones con
productos IBIP

9. El Documento de datos fundamentales (KID)

UNIDAD DIDACTICA 2.

VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LAS DISTINTAS
OPCIONES DE INVERSION PARA LOS TOMADORES
DE SEGUROS

1. Deposito bancario y fondos de inversién (I): ventajas y
desventajas

2. - Depdsito bancario

3. - Fondo de inversién

4. Depésito bancario y fondos de inversion (11): diferencias
. - Liquidez
.- Plazo de inversion

5
6
7. - Garantia y seguridad
8

. - Rentabilidad
9. - Oferta
10. - Fiscalidad

11. - Complejidad

12. Principales tipos de seguros de ahorro e inversion
13. - Planes de Previsién Asegurado (PPA)

14. - Plan Individual de Ahorro Sistematico (PIAS)

15. - Planes de Ahorro

16. - Unit-Linked

17. - Rentas vitalicias
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UNIDAD DIDACTICA 3.

POTENCIALES RIESGOS FINANCIEROS DERIVADOS
DE LOS PRODUCTOS DISTRIBUIDOS

1. Renta Fija. Conceptos generales
2. - Principales productos de renta fija.
3. Tipos de riesgos

UNIDAD DIDACTICA 4.
CALCULO FINANCIERO

1. Tasa Anual Equivalente (TAE)
2. Valor Actual Neto (VAN)
3. Tasa Interna de Rentabilidad (TIR)

UNIDAD DIDACTICA 5.

NORMATIVA FISCAL APLICABLE A LOS
PRODUCTOS DE INVERSION BASADOS EN
SEGUROS

1. Marco tributario de aplicacion a los productos de
inversion.

2. - Clases de tributos

3. - Los Impuestos en Espafia

4. Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas (IRPF)
5. - Obligados a presentar la declaracion

6. - No estan obligados a presentar declaracion

7. - Esquema de liquidacion

8. - Rendimientos integros del capital mobiliario: Concepto y
Clasificacion

9. - Rendimientos a integrar en la base imponible del ahorro

10. - Rendimientos procedentes de operaciones de
capitalizacion y de contratos de seguro de vida o invalidez

11. - Planes de ahorro a largo plazo

12. Impuesto Sobre Sucesiones y Donaciones
13. - Sucesiones

14. - Donaciones.

15. - Seguros de Vida

16. - Base imponible

17. - Reduccién adicional

18. - Cuota tributaria

19. Impuesto Sobre Patrimonio
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20. - Patrimonio neto
21. - Hecho Imponible
22. - Seguros de vida

UNIDAD DIDACTICA 6.

INFORMACION SOBRE SOSTENIBILIDAD
RESPECTO DE PRODUCTOS DE INVERSION
BASADOS EN SEGUROS

1. La nueva Ley de Distribucion de Seguros. Introduccion.
2. Principales cambios que introduce la norma

3. - Introduccién de la nueva figura del mediador de seguros
complementario.

4. - Se reconoce a los comparadores de seguros como
mediadores

5. - Introduccién de los Productos de Inversién Basados en
Seguros (IBIPs)

6. - Informacion obligatoria en la contratacion de IBIPs
7. - Gobernanza de productos financieros.

8. Integracion de los factores, los riesgos y las preferencias
de sostenibilidad

9. Divulgacion de informacion relativa a la sostenibilidad en
el sector de los servicios financieros

10. - A nivel de entidad

11. - A nivel de producto financiero

12. Otras normas sobre sostenibilidad

13. - Directiva (UE) 2014/95 de informacién no financiera.
14. - Plan de Accion: Financiar el desarrollo sostenible

15. - Reglamento (UE) 2019/2088 de divulgacion de
informacion relativa a la sostenibilidad en el sector de los
servicios financieros.

16. - Pacto Verde Europeo.

17. - Reglamento de taxonomia europea
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