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SOMOS EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education inicia su actividad hace más de 20 años. Con la premisa de
revolucionar el sector de la educación online, esta escuela de formación crece con el objetivo de dar la
oportunidad a sus estudiandes de experimentar un crecimiento personal y profesional con formación
eminetemente práctica.

Nuestra visión es ser una institución educativa online reconocida en territorio nacional e internacional
por ofrecer una educación competente y acorde con la realidad profesional en busca del reciclaje
profesional.  Abogamos  por  el  aprendizaje  significativo  para  la  vida  real  como  pilar  de  nuestra
metodología,  estrategia  que  pretende  que  los  nuevos  conocimientos  se  incorporen  de  forma
sustantiva en la estructura cognitiva de los estudiantes.
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RANKINGS DE EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a
nivel nacional e internacional, gracias por su apuesta de democratizar la educación y apostar por la
innovación educativa para lograr la excelencia.

Para la elaboración de estos rankings, se emplean indicadores como la reputación online y offline, la
calidad  de  la  institución,  la  responsabilidad  social,  la  innovación  educativa  o  el  perfil  de  los
profesionales.
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

Euroinnova es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group , que está compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formación online. Todas las entidades que
lo  forman  comparten  la  misión  de  democratizar  el  acceso  a  la  educación  y  apuestan  por  la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnológico y por la investigación
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EUROINNOVA
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MÉTODOS DE PAGO
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Especialista en la Planificación y Optimización de Conversiones y Ventas:
Embudo o Funnel de Conversión

DURACIÓN
200 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPAÑAMIENTO
PERSONALIZADO

Titulación
TITULACIÓN expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro de la AEEN
(Asociación Española de Escuelas de Negocios) y reconocido con la excelencia académica en educación
online por QS World University Rankings
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Descripción
El funel de ventas o embudo de ventas o conversión se trata del proceso por el cual las oportunidades
potenciales de ventas son cualificadas y seleccionadas para convertirlas en oportunidades reales que
terminan en una transacción reales. Por tanto, tiene como finalidad el análisis del proceso de venta
para analizar los puntos decisivos en los que una venta potencial se convierte en una transacción real.
A través del presente curso funnel de ventas el alumnado aprenderá a realizar este análisis de forma
profesional, para posteriormente aplicarlo en todo tipo de canal de venta, ya sea online u ofline.

Objetivos
Entre los principales objetivos del curso funnel de ventas podemos destacar: Conocer el concepto de
funnel de ventas, así como identificar las fases que lo componen. Aprender a planicar el funnel de
ventas de forma óptima. Identificar las principales técnicas para aumentar ventas. Reconocer los
diferentes tipos de funnel de ventas. Identificar las metricas más relevantes para el funnel de ventas.

A quién va dirigido
El curso funnel de ventas se dirige a profesionales del ámbito del marketing y las ventas interesados
en ampliar, actualizar o desarrollar sus conocimientos sobre el embudo de ventas o conversión. De
igual formal, se dirige a cualquier persona que quiera formarse en la optimización del funnel de ventas
para orientar su carrera laboral al ámbito de las ventas, uno de los más relevantes en la actualidad.

Para qué te prepara
Gracias al curso funnel de ventas podrás desarrollar los conocimientos adecuados para realizar de
forma profesional el análisis y optimización del funnel de ventas o embudo de ventas o conversión,
capacitándote para aplicar todo lo aprendido en todo tipo de canales de ventas.

Salidas laborales
Marketing y ventas, dirección comercial, e-commerce, dirección de fuerza de ventas, comercial,
planificación de ventas, etc.
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TEMARIO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. ¿QUE ES EL EMBUDO DE CONVERSION?

Definiendo el funnel de conversión1.
Fases del funnel de conversión2.
¿Porque poner en marcha un funnel de conversion?3.
Creando un funnel de conversion en Google Analytics4.

UNIDAD DIDÁCTICA 2.PLANIFICAR NUESTRO EMBUDO DE CONVERSION DE MANERA OPTIMA

Realizando el estudio previo1.
Adaptar nuestro funnel a nuestro producto y potenciales clientes2.
Como optimizar nuestro embudo de conversion3.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. TECNICAS PARA AUMENTAR LAS VENTAS

Estudio de nuestro sitio1.
Tecnicas para solucionar el problema2.
Transformar el trafico en clientes3.
Mejorar el page speed y el contenido de nuestra web4.
Facilitar el pago y optimizar la devlucion del producto5.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. TIPOS DE FUNNEL

Funnel de captacion de leads1.
Funnel de cultivo de leads2.
Funnel de venta online3.
Remarketing con funnel de venta4.
Up-sell5.
Creando un mega funnel6.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. METRICAS FUNNEL

Metricas a tener en cuenta en nuestro funnel1.
¿Que debemos medir?2.

- Adquisicion1.
- Activacion2.
- Retencion3.
- Referencia4.
- Revenue5.

Estrategias de optimizacion de nuestras metricas3.
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¿Te ha parecido interesante esta información?

Si aún tienes dudas, nuestro equipo de asesoramiento
académico estará encantado de resolverlas.

Pregúntanos sobre nuestro método de formación, nuestros
profesores, las becas o incluso simplemente conócenos.

Solicita información sin compromiso

¡Encuéntranos aquí!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.º 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

900 831 200

formacion@euroinnova.com

www.euroinnova.edu.es

Horario atención al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario España

¡Síguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!
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