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SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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. Entidad impartidora:
DURACION 1500 P

PRECIO 1795 €

B INESEM

BUSINESS SCHOOL

1 el
o1 ST MODALIDAD Online

MaSter en |ntel|genC|a Econém|ca y Programa de Becas / Financiacién 100% Sin Intereses
Relaciones Econdmicas Internacionales

Titulacion Masters Profesionales

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales. "Ensefianza No Oficial y No Conducente a la
Obtencion de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de
Profesionalidad.”
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Resumen

En los ultimos tiempos hemos sido testigos de como cualquier decision en el ambito politico o
comercial puede influir en la economia internacional y poner en riesgo a entidades y
empresas. Por ello, tener conocimientos sobre economia, empresay relaciones en el ambito
internacional es fundamental para poder elaborar estrategias que permitan prever estas
situaciones y tomar medidas que no solo permitan la subsistencia de las organizaciones, pues
también pueden ser oportunidades de crecimiento.Con el Master en Inteligencia Econémicay
Relaciones Econdmicas Internacionales obtendras la capacidad para establecer relaciones
internacionales que garanticen la subsistencia de cualquier organizacion teniendo en cuenta
los factores econémicos y politicos que actian sobre las organizaciones.

A quien va dirgido
El Master en Inteligencia Econémica y Relaciones Econdémicas Internacionales va dirigido a
todas aquellas personas con formacion y experiencia en el ambito del comercio internacional,

economia o relaciones internacionales, que estén interesados en establecer estrategias
politicas y econémicas a nivel mundial.
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Objetivos

Con el Masters Profesionales Master en Inteligencia Econdmicay
Relaciones Econémicas Internacionales usted alcanzara los siguientes
objetivos:

Estudiar los conflictos internacionales desde el punto de vista de la
geoestrategia.

e Conocer qué datos e informacién son de utilidad para llevar a cabo la
inteligencia competitiva.

e Aprender a aplicar los analisis realizados para llevar a cabo la
inteligencia competitiva.

e Comprender el papel del HUMINT dentro de la Fase de Obtencién del
Ciclo de Inteligencia.

e Conocer los ciclos econdmicos, adquiriendo habilidades en politicas
economicas.

e Comparar los tipos de financiacién internacionales
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Para qué te prepara

El Master en Inteligencia Econémicay
Relaciones Econdmicas Internacionales
te prepara para implementar estrategias
y tomar decisiones en aquellas
organizaciones y empresas que, por su
naturaleza, necesiten establecer
relaciones econdémicas, politicas o
diplomaticas a nivel internacional.
Tendras la capacidad de tomar
decisiones y definir la estrategia 6ptima
para la organizacidn teniendo en cuenta
todos los factores que puedan influir.

Salidas Laborales

Con el Master en Inteligencia Econ6mica
y Relaciones Econémicas
Internacionales podras trabajar no solo
en empresas que operen a nivel
internacional, sino en organismos
estatales y gubernamentales que
requieran de un especialista que
conozca todos los entresijos de las
relaciones internacionales en el ambito
econdmico, politico y diplomatico de las
organizaciones.
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., Por qué elegir INESEM?

El alumno
es el

protagonista

Innovacion
y Calidad

Empleabilidad
y desarrollo
profesional

INESEM
Orienta

Facilidades
Economicas
y Financieras

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-
dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-
so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que

permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
gramas de entrenamiento de competencias con el que
ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su

perfil profesional. 02

= Ofrecemos el contenido mas actual y novedoso, respon-
diendo a la realidad empresarial y al entorno cambiante
con una alta rigurosidad académica combinada con for-

O 8 macion practica.

Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-

estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-

tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.
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Master en Inteligencia Econémica y Relaciones Econémicas Internacionales
Maodulo 1. Inteligencia econdmica y competitiva
Modulo 2. Gestidon en el ambito internacional

Modulo 3. Humint: inteligencia de fuentes avanzadas"

Maodulo 4. Analisis del riesgo internacional

Modulo 5. Financiacién internacional de empresas

Maodulo 6. Comercio internacional
Maodulo 7. Politica internacional y servicio exterior
Maodulo 8. Geopolitica y analisis estratégico

Modulo 9. Protocolo diplomatico internacional

Maodulo 10. Proyecto fin de master
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Master en Inteligencia Econdmica y Relaciones Econémicas Internacionales

Arquitectura de un proyecto de business Componentes de la inteligencia de negocio
intelligence
1. Componentes de la Inteligencia de Negocio
, 1. Procesos de extraccién, transformacién y carga 2. Fuentes de informacién
MOdU|O /I \ 2. El almacén de datos 3. El proceso de extraccion, transformacién y limpieza de
Inteli o R TTIT S C ity 3. Herramientas de visualizacién y consulta: reportes datos o ETL
éligencia economica y competitiva 4. Herramientas de visualizacion y consulta: DashBoards 4. Herramientas fundamentales para la inteligencia de
5. Herramientas de visualizacion y consulta: OLAP negocio _
6. Herramientas de visualizacién y consulta: Data Mining 5 Herramientas OLAP
7. Procesos ETL
. . . : 2 : 8. Creacion de cubos multidimensionales . . . .
Inteligencia de negocios !_a ge§t1on de proyectos de business Proyectos de inteligencia de negocio
intelligence
1. Introduccion Modelizacion del . 1. Necesidad de planificacion de proyectos de inteligencia
2. La pirdmide organizacional 1. Gestion de proyectos odelizacion det negocio de negocio en la organizacién
3. Herramientas de inteligencia de negocios 2. Planificacion del proyecto 2. Objetivos del proyecto
. 1. Definicién de modelo de negocio .,
4. Fundamentos del Datawarehouse 3. Riesgos 3. Evaluacion de los recursos y plazos
i 2. Efectos de los cambios en el modelo de negocio sobre el e
5. Caracteristicas resultado 4. Fases en la planificacion del proyecto
6. Ventajas & Xi
) ! 3. Importancia de un disefio 6ptimo de modelo de negocio 5. Puntos clave para el éxito o fracaso del proyecto
7. Sistemas OLTP .
) 4. Indicadores clave
8. Implementacién del Datawarehouse

9. Anélisis OLAP (Drill Down, Drill Up)

10. Servidores OLAP (ROLAP, MOLAP, HOLAP, Mineria de
Datos, Definiciones de Data Mining)

11. Categorias de Data Mining
12. Proceso de Mineria de Datos
13. Metodologia

14. Reportes

15. Consultas

16. Alertas

17. Analisis

18. Pronésticos
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Seleccion de herramientas de inteligencia de
negocio

Big data y business intelligence (bi)

1. Formacion e implicacion del personal

2. Proceso informal de seleccién de herramientas y
proveedores

3. Proceso formal de seleccién de proveedores
4. Productos y proveedores de business intelligence

Nuevas tendencias

1. Calidad y presentacion de la informacion generada por B
2. Externalizacion del proceso de negocio

3. La paradoja de la productividad

4. Adopcion de una solucion Unica

5. Nuevas tendencias en herramientas de inteligencia de
negocio

1. Qué es Big Data

2. La era de las grandes cantidades de informacién: Historia
del Big Data

3. La importancia de almacenar y extraer informacion
4. Reglas para los Big Data

5. Big Data enfocado a los negocios

6. Open Data

7. 10T (Internet of Things - Internet de las cosas)
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Modulo 2.

Gestion en el ambito internacional

Introduccion a la geografia politica
fundamentos

El pensamiento geoestratégico y el analisis
geopolitico

1. Factores de la Geografia Politica

2. Relacion espacial de la geografia politica

El poder y el territorio en el marco de la
geopolitica

1. Poder y relaciones de poder

2. Relaciones de poder en el Territorio

3. La articulacion politica de la sociedad y su relacion con el
espacio geografico

4. La geografia politica como relaciones de poder en el
espacio

5. Geografia politica y geopolitica

1. Introduccién a la geopolitica global

2. Hacia un mundo multipolar

3. Origen y concepto de geopolitica

4. Amenazas y Desafios para el mundo actual
5. Elementos basicos de la Geopolitica

6. Técnicas de analisis espacial

7. Geopolitica y calidad de vida

Introduccién a las relaciones internacionales

1. Las relaciones internacionales. Definicion y otros
aspectos

2. La Globalizaciéon

3. Relaciones exteriores de Espafia: Cooperacién para el
desarrollo
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Principales teorias de las relaciones
internacionales

Espafia en el contexto del sistema internacional

Introduccion al comercio internacional

1. Principales Teorias

El sistema internacional y las relaciones
internacionales en la actualidad

1. Espafa en el ambito internacional

Derecho internacional: el ordenamiento juridico
internacional

1. Concepto
2. El sistema internacional. Introduccién
3. Estructura del sistema internacional actual

4. La civilizacion. EL choque de civilizaciones

Otros actores en relaciones internacionales
multinacionales y ongs

1. Los actores del Sistema Internacional
2. Las Multinacionales
3. Las ONGs

1. El Ordenamiento Juridico Internacional. La sociedad
internacional

2. Los principios basicos del Derecho Internacional

3. Los Sujetos de Derecho Internacional

4. Caracteristicas del Derecho Internacional Publico

5. Las Normas del Ordenamiento Juridico Internacional

Fuentes del derecho internacional: los tratados
internacionales y la costumbre

1
2
3
4
5
6
7

. Introduccion

. Recorrido histérico

. Ventajas del Comercio Internacional

. Operaciones del Comercio Internacional

. Elementos que componen el Comercio Internacional
. Hitos histéricos del comercio internacional

. Influencias del comercio internacional en la sociedad

Sujetos del comercio internacional

Organizaciones internacionales participantes
en el comercio internacional

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas

3. Organizaciones Internacionales de ambito regional

Régimen juridico espanol del comercio exterior

1. La costumbre como fuente del derecho internacional
2. Los tratados internacionales
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1

2
E

3
4
5
6

. Introduccién

. El empresario individual y el ejercicio del comercio en
uropay en Espana

. El empresario social

. Las sociedades en Espana y en el extranjero

. Cooperacidon y concentracion entre sociedades

. Incidencias en el derecho comunitario

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea

3. Politica comercial multilateral

Protocolo en las organizaciones internacionales

1. La Unién Europea y su protocolo
2. ONU y su protocolo
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Misiones diplomaticas y la institucién consular

Modulo 3.

Humint: inteligencia de fuentes avanzadas"

1. Protocolo en las representaciones diplomaticas

2. La instituciéon consultar

3. Cartas credenciales

4"

Métodos de inteligencia de obtencién de
informacion

Perfilaje y ciencias del comportamiento

1. Contextualizacion
2. OSINT

3. HUMINT

4. IMINT

5. Otros métodos de inteligencia para la obtencién de
informacién
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1. Validez y fiabilidad de la prediccion

2. Factores biolégicos de la conducta criminal

3. Factores cognitivos de la conducta criminal

4. Factores familiares de la conducta criminal

5. Factores socioeducativos de la conducta criminal
6. Poblaciones especificas

7. Condiciones especiales
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La percepcion de las personas y sus acciones

1. La conducta como elemento del delito

2. Elementos de la accion

3. Teorias de la accién

4. Actos involuntarios. Ausencia de accién

5. La omisién

6. La responsabilidad penal de las personas juridicas

Vigilancias y seguimientos

Investigacion con fuentes humanas la
entrevista, investigaciones bajo pretexto, la
simulacion y sus limites, infiltracion en
estructuras empresariales, laborales y sociales

Indicios de mentiras en el cuerpo

Indicios de mentiras en el discurso siy no

1. Fuentes humanas
2. Simulacion

3. Infiltraciones

La mentira concepto y aspectos generales

1. Introduccién

2. Vigilancia estatica

3. Vigilancia no uniformada

4. Normativa basica reguladora

1. La verdad y la mentira

2. Teorias de la mentira

3. Bases neuropsicolégicas de la mentira
4. Funcion de la mentira

5. Mentiras y emociones
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1. Anatomia del cuerpo humano

2. El cuerpo como medio de transmisién de mentiras.
Lenguaje corporal / kinésico

3. Uso de las manos
4. Uso de gestos
5. Posicion del cuerpo

Indicios de mentiras en el rostro expresiones
faciales

1. Fundamentos de la comunicacion

2. Lavoz

3. Tipos de Siy de No: verdadero, falso, cortés y sistémico
4. El poder de las palabras en la mentira

5. Mentiras en la comunicacién escrita

Métodos de deteccion de mentiras

1. Anatomia del rostro

2. Expresiones faciales. Lenguaje emocional
3. Microexpresiones faciales

4. Uso de la mirada

5. El valor de la sonrisa

1. Indicadores objetivos de la mentira

2. El poligrafo y otras pruebas psicofisiologicas de
deteccion de mentiras

3. Anélisis del estrés de voz (VSA)
4. Facial Expression Analysis Protocol (FEAP)
5. Indicadores de mentiras en test psicolégicos

6. Sistema de Analisis de la Validez de las declaraciones
(SVA)

7. Andlisis del contenido basado en criterios (CBCA)
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Ambitos de deteccién de mentiras

1. La simulaciéon de enfermedades
2. El fraude en seguros

3. La mentira en una investigacion policial
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Modulo 4.

Analisis del riesgo internacional

Mercado de divisas

Analisis del riesgo de interés

1. Concepto del mercado de divisas

2. Funcionamiento del mercado de divisas

3. Compraventa de divisas y transacciones con el exterior
4. El tipo de cambio Operaciones al contado y a plazo

5. El tipo de interés

Analisis del riesgo del cambio

1. Riesgo de interés y su cobertura

2. Herramientas y aplicaciones informaticas Utiles para la
gestion del riesgo

Otros riesgos y su cobertura

1. El riesgo de tipo de cambio
2. El Seguro de cambio

3. Opciones sobre divisas

4. Futuros sobre divisas

5. Otros instrumentos de cobertura

1. Tipos de riesgo de insolvencia
2. Seguro de crédito a la exportacion
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Operaciones de factoring y forfaiting

1. Factoring como instrumento de cobertura de riesgos

2. Tipos de riesgos que cubre el factoring

3. Diferencias del factoring con el seguro a la exportacion
4. Forfaiting como instrumento de cobertura de riesgos

5. Tipos de riesgos que cubre el forfaiting

6. Diferencias factoring y forfaiting

7. Diferencias del factoring con seguro de crédito a la
exportacion
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Modulo 5.

Financiacion internacional de empresas

Medios de pago internacionales

Financiacion de las ventas internacionales

1. Introduccion: la prestacién econémica

2. Factores empresariales determinantes de la seleccion del
medio de pago

3. El cheque: tipos, sistema de cobro y regulacién

4. Transferencias bancarias: funcionamiento y regulacién

5. Orden de pago documentaria

6. Créditos documentarios: tipos y contenido

7. Remesa bancaria: simple y documentaria

1. Mercado de divisas: Funcionamiento, estructura, tipos de
interés de divisas y Euromercado

2. Financiaciéon al Comercio Internacional
3. Moneda de financiaciéon
4. Cobertura del riesgo de cambio

5. Ejercicio resuelto: Operaciones de Factoring

Financiacién de apoyo al comercio exterior

1. Ayudas oficiales a exportacion
2. Impuestos que gravan el comercio exterior
3. Zonas con tratamiento fiscal especial

4. Ejercicio resuelto: Financiacion de apoyo al comercio
exterior
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Modulo 6.

Comercio internacional

Introducciéon al comercio internacional

1. Introduccion

2. Recorrido histérico

3. Ventajas del Comercio Internacional

4. Operaciones del Comercio Internacional

5. Elementos que componen el Comercio Internacional

Sujetos del comercio internacional

Organizaciones internacionales participantes
en el comercio internacional

La contratacién internacional

Compraventa internacional

1. El empresario individual y el ejercicio del comercio en
Europay en Espana

2. El empresario social

3. Las sociedades en Espana y en el extranjero

4. Cooperacion y concentracion entre sociedades

5. Incidencias en el derecho comunitario

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3. Organizaciones Internacionales de ambito regional

Régimen juridico espanol del comercio exterior

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea

3. Politica comercial multilateral
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1. La contratacion internacional
2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato
internacional

4. Formacién del contrato
5. Cumplimiento del contrato
6. Cldusulas contractuales

Determinacién del régimen juridico

1. Ley aplicable al contrato internacional

2. El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma |

3. La Ley reguladora del contrato internacional al amparo
del Reglamento de Roma |

4. Accion de las normas imperativas

1. La compraventa internacional

2. Libertades comunitarias: la libre circulacién de
mercancias

3. La Lex Mercatoria

4. La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la
compraventa internacional

5. Los INCOTERMS

Bienes inmateriales y derecho de la
competencia

1. Propiedad industrial

2. Propiedad intelectual

3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

Distintas modalidades de contrato

1. Contratos de intermediacién comercial
2. El transporte internacional
3. Contratos de financiacién

4. Contratos de seguros
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Los medios de pago internacionales

1. Introduccién

2. Factores empresariales determinantes de la seleccion del

medio de pago

3. El cheque

4. Transferencias bancarias

5. Orden de pago documentaria
6. Créditos documentarios

7. Remesa documentaria

Vias de solucion de controversias

Modulo 7.

Politica internacional y servicio exterior

Introduccion a las relaciones internacionales

Organizacion constitucional del estado

1. Controversias en el dmbito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccion estatal
3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial
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1. Introduccién a las relaciones internacionales
2. Asuntos globales

3. Relaciones exteriores de Espana: Cooperacién para el
desarrollo

4. La Unién Europea 'y su protocolo
5. ONU y su protocolo

(@) N B o O B S

. Divisién de poderes y formas de gobierno constitucional
. La jefatura del estado

. Las cortes generales

. El gobierno

. La administracién publica y su control

. El poder judicial

Organizaciones internacionales

1.
2.
3.

Las organizaciones internacionales
Los organismos especializados de las Naciones Unidas
Organizaciones Internacionales de dmbito regional
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Instituciones de cooperacion internacional

Plan estratégico de aecid 2018-2021

1. Introduccioén a las instituciones de cooperacién
internacional

2. Modalidades de Ayuda Oficial al Desarrollo (AOD)
3. La Organizacion de Naciones Unidas

4. La Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo
Econémico

5.La UE y la Cooperacién Internacional

Politica espanola de cooperacién internacional

1. Politica espafiola de cooperacion

2. Caracteristicas de los convenios de Cooperacion al
Desarrollo

3. Los actores de la politica de Cooperacién Internacional
para el Desarrollo

4. Consideraciones finales

1. Plan estratégico de AECID 2018-2021
2. Contexto, avances y retos

3. Mision vision y estructura

4. Orientaciones Estratégicas

5. Implementacion y Seguimiento

6. Factores de Riesgo

La gestion de las entidades voluntarias
asociaciones, fundaciones, ongs y otras
entidades

F
C

inanciacion de las ong subvenciones y su
oncesion a las ong

. Introduccién a las entidades voluntarias

. Teorias que justifican su desarrollo

. Delimitacién del Tercer Sector

. Situacién internacional del Tercer Sector

. Tercer Sector en Espana

. Importancia de la comunicacién en el Tercer Sector

. Recursos humanos de las entidades sin animo de lucro
. Gestion de las entidades no lucrativas

O 00 N O LT A~ W N -

. El voluntariado
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1
2
3
4
5
6

P
7

. Financiacion de las ONG

. La Ley General de Subvenciones

. Financiaciéon de las entidades sin animo de lucro
. Organismos convocantes de subvenciones

. Seleccién de proyectos

. Bases de la Administracion General y presentacion de
royectos de Cooperacién Internacional

. Subvenciones y ayudas gestionadas por la AECID.

Justificacién econémica y técnica de proyectos
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Modulo 8.

Geopolitica y analisis estratégico

Métodos y técnicas del analisis geopolitico y

estratégico

Introduccién a la geopolitica global Estudios estratégicos, seguridad y defensa 1. Elementos basicos de [a Geopolitica
2. Técnicas de analisis espacial

1. El cambio de Orden Mundial 1. Amenazas para el mundo actual 3. Geopolitica y calidad de vida

2. Hacia un mundo multipolar 2. Guerras posmodernas
Cartografia

Fundamentos de la geopolitica: conceptos, Geoeconomia, globalizacién y desarrollo

1. Significado politico de los mapas a lo largo de la historia

teorias y territorios

1. Concepto de geoeconomia 2. Concepto de cartografia

1. Origen y concepto de geopolitica 2. Globalizacion y desarrollo 3. Cartografos famosos

2. Teorias de poder geopolitico 3. Imperialismo contemporaneo

3. Territorios geopoliticos
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Modulo 9.

Protocolo diplomatico internacional

Protocolo y diplomacia en el mundo

1. Glosario basico

2. Concepto de diplomacia y protocolo
3. Actos publicos/Actos privados

4. Tipos de protocolo

5. Usos sociales del protocolo

6. Protocolo internacional

Ambitos destacados en el protocolo

Introduccién al protocolo diplomatico
internacional

Representaciones diplomaticas las misiones
diplomaticas y la institucién consular

Visitas de estado

1. Protocolo diplomatico
2. Congreso de Viena
3. Importancia del protocolo diplomatico internacional

4. Términos diplomaticos

Tratamientos, presentaciones, saludos,
puntualidad y vestimenta

1. Protocolo en las representaciones diplomaticas
2. Las misiones diplomaticas
3. La institucion consular

Presentacién de cartas credenciales

1. Ambito Universitario

2. Los espectaculos publicos
3. Ambito Judicial

4. Ambito Militar

5. Corporaciones Locales

6. Ambito Empresarial

7. Ambito Social

1. Las féormulas de tratamiento
2. Saludos y despedidas

3. Las presentaciones

4. La puntualidad

5. Indumentaria
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1. Cartas credenciales

2. Recepcién del nuevo embajador extranjero

3. Copias de estilo

4. Ceremonia de presentacion de las cartas credenciales en
el Palacio Real

5. Regreso a la residencia del Embajador y audiencia con Su
Majestad la Reina

6. El papel de los medios de comunicacién. Oficina de
Informacion Diplomatica

1. Preparacion de las visitas
2. Seguridad y relacién con los medios de comunicacion
3. Tipos de visitas de Estado

4. Ejemplo de visita de Estado de un Jefe de Estado
extranjero a Espafa

Protocolo en las organizaciones internacionales

1. La Unién Europea y su protocolo
2. Las Naciones Unidas y su protocolo

Protocolos, reuniones y conferencias
internacionales

1. Principales conferencias y cumbres internacionales
2. Protocolo en Europa Occidental

3. Protocolo en América del Norte: Estados Unidos

4. Protocolo en paises arabes: Arabia Saudi

5. Protocolo en Asia: Jap6n
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Modulo 10.

Unidad didactica 10. Proyecto fin de master

Seguridad y protocolo

1. Seguridad

2. Solicitud de seguridad o proteccion
3. Agentes de seguridad

4. Seguridad privada
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metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:
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Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

con nuestro asistente virtual permitiendo permite gestionar al alumno su itinerario

realizar un seguimiento personal de todos sus formativo, accediendo a multitud de re-

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias

Webinars

. . . . experiencias de
Pildoras formativas mediante el formato audiovisual y-£xp

- ; . miles de usuarios.
para complementar los itinerarios formativos y una

practica que acerca a nuestros alumnos a la realidad
empresarial.

Master en Inteligencia Econdmica y Relaciones... [ 41 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.



Financiacion YR el

=N INESEM

Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
filnancieras para la
realizacion del pago
de matriculas,

todo ello
1009%
sin intereses.

INESEM continGa ampliando su programa de
becas para acercar y posibilitar el
aprendizaje continuo al maximo nimero de
personas. Con el fin de adaptarnos a las
necesidades de todos los perfiles que
componen nuestro alumnado.
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Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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